
Lost Revenue Opportunity 42,9 M€

Plataforma  
de comparativa 

Top 3 España

roams.es
Recibimos

7,5M
visitas al año

Generamos
900.000
leads al año

Gestores  
Roams VIP

Respaldados  
por IA ofrecen 

nuestro servicio

Compañía de telefonía

Correduría de seguros

Bróker de energía

Distribuidores de alarmas

Comisiones por intermediación, correduría  
de seguros y margen por venta de servicios propios.

Clientes atendidos 
con 11 gestores

2,45%

Oportunidad de  
crecimiento

97,55%

Modelo de negocio | B2B2C

Métricas claveTracción y previsiones

Servicio de 
Inteligencia de Ahorro

Evolución de ventas reales Enero - octubre 2024

Ventas / Gestor 
media mensual

51,1

2.800

1.400

Clientes acumulados en cartera 2.658
Ventas octubre Roams VIP 524

Previsiones Financieras Q3 2024 - Q4 2027

VENTAS

2024 1.226.642 €

2025 4.644.786 €

2026 17.776.777 €

2027 42.996.386 €

16M€

12M€

8M€

4M€

2024 2025 2026 2027

Crecimiento de ingresos acelerado 
por la 

y el aumento de 
facturación directa  

clientes recurrentes

Liderazgo y visión

Eduardo 
Delgado

CEO

Alberto  
Martín

COO

Esther

Gómez

CFO

David 
Ortega

CTO

Nadia 
Pérez
CMO

Pablo 
Pareles

CCO

Consejo asesor

Javier Cantera
Presidente de Auren 

Consultoría

Miguel Gatón
CEO AB Internet

Jaime de Wenetz
Unlock 

Management  
Co-Founder

Javier Iglesias
COO Opinno

Javier Melero
CEO Sego Venture

Con el  deapoyo financiero

En enero de 2024 Banco Santander  
e Iberaval nos financiaron  con  para 
iniciar el lanzamiento de Roams VIP.

 1M€
Rondas de financiación anteriores:   
1,8 millones de euros

Ronda de inversión

1,75 M€
Porcentaje

10%

Captable

52,04% 

7,67%

23,33%

16,96%

Eduardo Delgado. 
Administrador único desde su 
fundación.


 Co-fundadores.


 Socios estratégicos.


 Socios minoritarios.

Uso de fondos

Infraestructura  
tecnológica 11%

Desarrollo 
Plataforma Web 32%

Desarrollo  
Comercial 57%

Accede al Pitch Deck

o escanea el QR

Eduardo Delgado
linkedin.com/in/eduroam/

eduardo.delgado@roams.es

+34 684 22 16 87

Ejercicio 
2023

Facturación 
1.749.436€

EBITDA 
386.725€

Margen / EBITDA 
22,1%

CPL

0,48€
Coste de Captación  

por Lead 

CAC

4,78€
Coste de Adquisición 

por Cliente

CR

20,64%
Tasa de conversión 

Gross Margin

29,5%

ARPU

74,60€
Ingreso anual por 

usuario

LTV

486,76€
Life Time Value

https://docsend.com/v/hsh4k/roams_deck
https://www.linkedin.com/in/eduroam/

